poslovanja

[P korporativni
ta, povjerenje i
ili su kriteriji za
znanja Super-
tog prestiznog
unsku kvalitetu
vrduje i Cinje-
PIP-ovih proiz-
1aku "Hrvatska
pjedni plasman
nozemna trzis-
svedska, Italija,

Austrija, BIH, Francuska i
Njemacka).

Dvadeseti rodendan PIP je
obiljezio i s dva nova vrhun-
ska proizvoda za koje vjeruje
da c¢e opravdati ocekivanja
svih ljubitelja kvalitetnih pica
spravljenih od meda. Rije¢ je
o likeru Medoni te medici
Pater. Med je uz ekstrakte
ljekovitog bilja glavni sastojak
tih pi¢a. (N.Vukadinovi¢) m

_prilagoditi europskoj potraZniji

acija
U voca

25% PROIZVODNJE U IZV0Z

skim gospodarstvenicima bila je osjecka tvrtka
dina hrvatska tvrtka koja se ve¢ po drugi put
avila na ovom sajmu. Nastupili su u suradnji s
lgije, tvrtkom Johan Nikolai, prezentirajuci svo-
og materijala, ali i sustave za zastitu od tuce te

dnjavanje.

lobar jer je specijaliziran za nasu bransu. Nama
stavljanje novih kontakata, uvid u nove teh-
Inuca u vocarstvu, a konkretno nam otvara novu
g trzista na koje écemo moci danas-sutra pla-
vode - istie Nikola Velicki, dipl.oec., voditelj
investicija Werkosa. Ova je tvrtka od posljednjeg
je godine napravila velik iskorak u vlastitoj
sadenih 70 hektara najmodernijih videgodisnjih
u Baranji te s vise od 900 tisuca proizvedenih

nica vocaka.

irenjem proizvodnje zapravo postali prepoz-
entni ne samo u Hrvatskoj i regiji veé i Sire, Sto
lica da smo vec i prosle godine izvezli gotovo 25
0g materijala u zemlje zapadne Europe, od-
unije - naglasio je Velicki.

ale destilerije za

je. Opcina Se-

inama ukljuCena
Zupanijske ko-
‘na putovanja za
poljoprivredni-
1acajan dio pre-
arstvo.
witi  suvremene
ydnju rakija jer s
Cnim strojevima
proizvod uvijek
zbog poprilicne
tvrduje potreba
zajednickih in-
ra, jer cemo si
n moéi priustiti

kljucio je Lon-.

vocar iz Tenje,
a ovogodiSnjem
nnogo vise do-
eta 1 destilerija
, prije dvije go-
ga je i najviSe
astite proizvod-
izirati preradom

/0cara u okviru
1 0 kupnji pre-
na  kapaciteta
- na sat, Cija je
0 60 tisuca eura,
mo projekt rea-
D program do
: - kaze Ceren-

ko.
Uspjesan lov' na nove sortne li-
cence u ime osjec¢kog Poljopri-

vrednog instituta imao je Kru-

noslav Dugalié, voditelj odjela vo-
Carstva, ostvarivii brojne poslovne
kontakte,

- Sajmovi Europske unije uvijek
su inovativni i prezentiraju naj-
novija tehni¢ka rjeSenja, koje tre-
ba pratiti jer su usmjerena k sni-
Zavanju cijene rada. Institut vec
ima potpisane licencne ugovore
za pojedine vodece sorte i ovo je
bila prilika za nove razgovore koji
¢e, nadam se, biti uspje$no rea-
lizirani. Tako smo konkretno is-
pred Klastera razgovarali o mo-
gucnostima ulaska u jedan vrlo
ozbiljan i veliki klub sorti jabuka
na svjetskoj razini - najavio je
Dugalic.

Struéno je putovanje upotpunje-
no predavanjem osjecke tvrtke
Werkos o tehnologiji podizanja
suvremenog nasada i privatnog
savjetnika Safeta Brackoviéa o
najéeSéim zamkama = vocarske
proizvodnje te obilaskom voénja-
ka Martina Schéllhorna iz Ober-
dorfa u blizini Friedrichshafena.
Posebno iznenadenje za polaz-
nike puta bio je organizirani obi-
lazak cvjetnog arboretuma na
otodiéu Mainau, na Bodenskom
jezeru. m :
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Ekonomija

Smanjena potraznja za vocnim
sadnicama - Krunoslav Dugalic

ODJECI UKIDANJA VOCARSKIH OPERATIVNIH PROGRAMA

Tesko vrijeme za rasadniCare

Zdenka RUPCIC

kidanjem Operativ-
nih programa podi-
zanja novih nasada i
povrata dijela kapi-
talnih ulaganja, za
rasadnicare, prema
svemu sudedi, ide tesko razdoblje.

Na smanjen interes podizanja no-
vih nasada imat ée utjecaj, smatra
se, i niska otkupna cijena voca, a
najvecim dijelom otezananaplata,
zbog cega se u iducem razdoblju
otekuje smanjen interes i za sa-
dnju, a §to ée se negativno odraziti
i na prodaju sadnog materijala.
Kakvo je stanje u tom segmentu
proizvednje te kakva su predvi-
danja istrazili smo u tri najveca
rasadnika na nasem podrudju -
Poljoprivrednom institutu Osijek,
Rasadni¢arskom centru Krag i tvr-
tki Baranjski voénjaci d.o.o., ¢la-
nici WerkosGroup.

Otezana prodaja
i naplata

Kako doznajemo, rasadniari
ovog prolje¢a ofekuju smanjenje
potraznje za sadnim materijalom,
ali neki od njih istodobno sma-
traju da bi se stanje ipak moglo
nesto popraviti, ali ako prvo dr-
Zava krene s redovitom isplatom
svojih obveza prema proizvoda-
¢ima, poticajima, povratom sred-
stava na kapitalna ulaganja i dru-
gim. -

Krunoslav Dugali¢, predstojnik
Odjela za vocarstvo na osjeckom
Poljoprivrednom institutu, tako-
der je miSljenja da je s obzirom na
navedeno realno ocekivati da bise
potraznja za sadnim materijalom
mogla prepoloviti.

- Medutim, mi vjerujemo da ipak
nece doci do smanjenja potraznje
za kvalitetnim sadnim materija-
lom. Naime, u zadnje je vrijeme
evidentno kako se voéari sve vise
educiraju nakon éega uvidaju da
se viSe ne isplati saditi sve i svaita.
Kljué uspjednog vocarstva je edu-
kacija. Neznalicu ne mozete zag-
tititi od prodora loge robe, to mo-
Zete samo edukacijom. Medu vo-
¢arima se sve viSe shvaca da Hr-
vatska moze biti konkurentna na

svjetskom trZiStu, prije svega zbog
povoljnih agroekoloskih uvjeta za
vocarsku proizvodnju, ima i re-
lativno jeftinu radnu snagu, no
jedino treba otkloniti kamen spo-
ticanja, a to je lo3 izbor sorata i
podloga - kaze Dugalié.

Dugali¢ napominje da je Poljo-
priviedni institut Osijek svoj
proizvodni program sadnog ma-
terijala realizirao i ne ocekuju,
kako dodaje, da ¢e im ostati za-
liha.

- Sve §to smo proizveli mi smo
prodali, a ¢ak se osjetio i deficit
pojedinog sadnog materijala. Me-
dutim, imamo informaciju da
mnogi rasadnici nisu realizirali
prodaju, a pojedini &ak idu i s

Kijuc uspjesnog
hrvatskog
vocarstva je u
edukaciji voc¢ara

damping cijenama samo da se ri-
jese zaliha - kaZe Dugalic. ]
Petar Turalija, direktor Rasadni-
carskog centra Krag, kaze kako se
zbog ukidanja operativnih progra-
ma podizanja novih nasada oce-
kuje smanjenje potraZnje za sa-
dnim materijalom.

- Pravo stanje znat éemo kada
krene prodajna sezona sadnica ti-
jekom oZzujka. Prema veé sada
smanjenom broju upita za sad-
nice, pretpostavljamo da interesa
kakvog je bilo ranije vjerojatno
nece biti - kaZe Turalija te dodaje
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Vocni rasadnik tvrtke Baranjski vocnjaci d.o.o.

kako su lanjsku kriznu godinu, u
kojoj je najviSe ifla visnja i §ljiva, u
prodajnom smislu prosli dobro,
medutim postoje problemi s na-
platom. Inaée, za ovu sezonu Ra-
sadniCarski centar Kra§, kaze Tu-
ralija, u ponudiima velik broj vrsta
vocénih sadnica. :

Kvalitetaiu -
krizi ima kupce

Nikola Velicki, direktor tvrtke Ba-
ranjski vocnjaci d.o.o., kaZe kako
smatra da ¢e, ako se uistinu pro-
vede ukidanje Operativnih pro-
grama podizanja trajnih nasada,
to negativno odraziti i na prizelj-
kivane nove investicije u voéarski
sektor, kojih e zasigurno u te-
kucoj godini biti znatno manje.

- Uz ostalo, problem prije svega
vidim u moguéim teSkoéama
proizvodacavoca, ali i sadnog ma-
terijala, da zbog izostanka ode-
kivanih prihoda od poticaja ser-
visiraju svoje preuzete financijske
obaveze za veC zapocete viSego-
diSnje projekte.

Medutim, treba prihvatiti i éinje-
nicu kako je rije¢ o recesijskom
trendu globalnih razmjera te da se
nasi vofari, pa tako i mi rasa-
dnicari, takoder moraju prilago-
diti novonastaloj situacijii jo§ zah-
tjevnijoj trziSnoj utakmici. Prije
svega, tu mislim na pojacano ula-
ganje u poboljianje kvalitete vlas-
titih proizvoda, podizanje konku-
rentnosti na regionalnom trigtu
te stvaranje nove dodane vrije-
dnosti - kaZe Velicki. m-

Nikola
Velicki

direktor tvrtke

Baranjski vocnjaci d.o.o.

- Godina pred nama
zasigurno ce biti teska,
no unatoc tome ve¢
ostvareni izvozni
rezultati te europski
standard kvalitete
naseg sadnog
materijala uistinu nam
daju za pravo nadati
se kako ce posljedice
trenutacne krize za
nasu tvrtku biti
minimalne.




