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_SADNICE VOCAKA

Svaka peta
sadnica uzgojena
u Baranjskim
vocnjacima

U proteklih desetak godina rasadnici voéaka
gotovo su upeterostrucili proizvodnju. Medu
60-ak rasadnika veli¢inom se izdvaja tvrtka
Baranjski vo¢njaci iz Knezevih Vinograda

pise EDIS FELIG

edis.felic@liderpress.hr

rziste vocnih sadnica
gotovo je pet puta po-
raslo od 1999,,'s mi-
lijun na 4,7 milijuna
sadnica 2009. godine. Prema mi-
§lienju Mate Zaniéa, vlasnika Ge-
ronta iz Kastel Novog, bio je to ne-
prirodan rast ponajprije zbog dr-
zavnih poticaja za sadnju viSegodis-
njih nasada i povrata sredstava putem
modela kapitalnih ulaganja i nekon-
troliranog uvoza. Posadeni su mnogi
nasadi zbog povoljnih uvjeta sufinan-
ciranja, a ne kao stvarna potreba ili
zelja vlasnika.

R

60 posto crnog trzista

Tako je zbog velike potraznje sadnog
materijala po §to niZim cijenama bez
obzira na kvalitetu otvoren prostor
crnom tristu. Zanié je jako ljut zbog

politike koju vode Ministarstvo po- *

ljoprivrede i Zavod za sjemenarstvo
i rasadnicarstvo, koje osim prepro-
davaéa smatra odgovornim jer je spo-
menuto trziSte éak, kaze, 60 posto
crno. Primjerice, Zavod tvrtki izda

PRVI JACI OD IDUCA TRI

\trtka. | [brojsadnica|
Baranjski

vocnjaci iy
Geront 400.000
Kras centar 240.000
Fragaria 200.000

certifikat za 100 tisuéa sadnica, ona
ih ima samo 50 tisuéa, a ostatak po
nizim cijenama i nekontrolirano
uveze iz Srbije 1 BiH te samo stavi
svoje etikete. Prosle godine ipak je
nesto manja potraZnja jer je drzava
smanijila ili ukinula mjere sufinanci-
ranja sadnje voénjaka i maslinika.
Danasnja vrijednost trZista s 60 tvrtki
irasadnika jest 140-ak milijuna kuna.
U to se ubraja prosjeéna cijena vocke
od 20 kuna i masline od 30 kuna te
nauvoz otpada oko 25 milijuna kuna.
T uvoz je rastao, 5to je vidljivo iz po-
dataka HGK za 2007. (10 milijuna
kuna) i 2008. (16 milijuna kuna).
Medu proizvodacima sadnog mate-
rijala vecinom nema konkurencije jer
je potraznja bila dovolino velika.

NIKOLA VELICKI,
BARANJSKI VOCNJACI:

- Vedi dio proizvodnije klijenti
narucuju unaprijed. Intenzivno se
sirimo na podrugje Sire regije, ali
planiramo i poveganje izvoza u EU

MATE ZANIC,
GERONT:

- Oéekujem visak proizvoda na
trzistu i nemogucnost prodaje
zbog lodeg stanja u drZavi, ali i
ukidanja poticaja

Nikola Velicki, direktor uvijerljivo
najjace tvrtke Baranjski voénjaci iz
Knezevih Vinograda, smatra tali-
janske i nizozemske rasadnike s ve-
likim proizvodnim kapacitetima te
dugom rasadni¢arskom tradicijom i
imenom vaznim konkurentima. Is-
porucuju vrhunski sadni materijal,
doduse po veoma visokim cijenama,
no i unato¢ tomu imaju svoje kupce:
- Toje jedan od razloga zadto smo se
odlucili na proizvodnju visokokvali-
tetnoga sadnog materijala koji moze
zadovoljiti zahtjeve velikih investi-
tora u Hrvatskoj, ali i biti konku-
rentan u EU - objasnjava Velickd.
Njegova je tvrtka osnovana 2000., a
od 2008. u sastavu je belgijskog Wer-
kosGroupa koji je s gotovo 2,5 mili-
juna sadnica jedan od najjacih europ-
skih proizvodaca sadnog materijala.
Baranjski voénjaci enormno brzo
rastu. Prodle su godine zavrsili s pet
milijuna kuna prihoda, a s obzirom
na gotovo stopostotno povecanje pro-
izvodnje ved u 2010, Velicki ofekuje
znatrio vedi prihod.

Zapravo je mjerodavnije rejting
tvrtke odredivati prema broju sad-
nica jer ciklus proizvodnje sadnica
vrhunske kvalitete traje dvije godine,
a sadnice se isporucuju od listopada
do travnja sljedede godine, Buduéida
je broj sadnica rastao, naplata se
mogla ocekivati tek za dvije godine.
U Baranjskim vocnjacima trenutacno
imaju 900 tisuca sadnica na 42 hek-
tara, §to je 19 posto ukupne koli¢ine,
s tim da su 2009. u EU izvezli 25
posto sadnica. Veéinom su to jabuke
(90 posto) te breskve, nektarine,
trednje i kruske.

- U proélih nekoliko godina nismo

imali problema s plasmanom jer nam
vedi dio proizvodnje klijenti narucuju
unaprijed, ¢ak do dvije godine, Inten-
zivno Se Sirimo na podrudje Sire re-
gije, ali planiramo i poveéanje izvoza
u EU - kaZe Velicki.

Nema dosta zemljista
Geront iz Kastel Novog, u vlasni$tvu
Mate Zanica, ima 400 tisuéa vocénih
sadnica te 150 tisuca sadnica maslina,
sve iz domade proizvadnje, Ima 10-
ak hektara vlastitih povr§ina, no kako
je za rasadnicarsku proizvodnju po-
trebna stalna izmjena zemljisnih par-
cela zbog sanitarnih razloga, imai10
hektara zemlje u najmu i staklenik
od 10 tisuca ¢etvornih metara. Tros-
kovi najma iznimno su veliki jer je
rije¢ o privatnom zemljistu, malim
parcelama, velikom broju vlasnika i
visokoj cijeni najma.

- Pronalazak zemljita i parcela za
proizvodnju svake godine stvara nam
velike probleme, §to smatram ap-
surdom u zemlji u kojoj toliko poljo-
privrednog zemljista nije obradeno -
zali se,

Njihovi prihodi takoder rastu, ali ni
izbliza kao oni Baranjaca, oko tri mi-
lijuna kuna prema Poslovnoj Hrvat-
skoj. Poéeli su 2000. od rasadnika, a
2003, registrirali tertku. Uzimaju 10-
ak posto trZisnog kolaca prema koli-
¢ini, a na trzi$tu sadnica maslina udio
im je 50 posto. Kad je rije¢ o vodu,
proizvode sadnice visnje, maraske,
tresnje, Sljive, marelice, badema te
lruske i jabulee.

- Po narudZbi moZemo proizvesti sve
sto kupac zeli, a plasiramo ih putem
maloprodaje i veleprodaje po cijeloj
Hrvatskoj. Uglavnom nemamo pro-

blema s plasmanom osim kad trZiste
preplave uvozne sadnice upitne kva-
litete i zdravstvene ispravnosti, Pla-
sman sadnica obavljamoi potpunom
uslugom sadnje voéaka i maslina. Po
sistemu ‘Iljué u ruke’ mozemo po-
nuditi usluge od pripreme zemljista
do sadnje i odrZavanja nasada, §to
smatram da nitko ne moZe u ovom
trenutku u Hrvatskoj - kaze Zanié.
Treda po veliéini jest tvrtka Kras
Petar Turalija. Proslu godinu zavr-
Sili su s 240 Hsuca sadnica (jabuka,
kruska, Sljiva, breskva, marelica,
vidnja, tre$nja, nektarina, dunja, li-
jeska) i, kako kaZe Turalija, ostvarili
prihod od 4,6 milijuna kuna. Po pri-
hodu bi trebali biti drugi, no kako
smo rekli da je to promjenjiva vari-
jabla za mjerenje snage na trzistu,
najbolje je drzati se koli¢ine.

Zbog nesredenog trzista koje je
iznimno, ali neplanski raslo, danas
imamo viak sadnica breslove i ja-
buke, a manjak tresnje, kruske i ljive.
Zato se Zanié veé dulje zalaZe da se
rasadnicari udruze.

Potrazite raznoliku ponudu
uskrsnih polazakal

KRSTARENJE:

- Bili bismo konkurentniji na trzistu,
imali bismo cjelovitu ponudu sadnog
materijala, opcenito bi se povedala
kvaliteta sadnica, a cijena bi bila ujed-
naéena, NaZalost, nisam nai$ao na
plodno tlo u razmisljanjima o udru-
zivanju - kazZe.

Visak i ukidanje poticaja
U proélost se vrhunski sadni mate-
rijal ve¢inom nabavljao iz inozem-
stva, ali je unatoé tomu bilo dovoljno
trzista i za sadnice slabije kvalitete i
objektivio prevelik broj proizvodaca
s obzirom na visoke poticaje drzave
za vocarsku, ali i rasadni¢arsku pro-
izvodnju. Pitanje je koliko ée takvi
poticaji opstati i biti isplaceni. Sada
se situacija drastiéno mijenja, pa ce
uuvjetima smanjene potraZnje, ostre
inozemne konkurencije i veoma
strogih zahtjeva kupaca presudnu
ulogu imati kvaliteta proizvoda i kon-
kurentnost na inozemnim trziStima:
- Oc¢ekujem visak proizvoda na tr-
Zistu i nemogucnost prodaje zbog
loseg stanja u drzavi, ali 1 ukidanja
poticaja - zakljutuje Zanié. @
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Italija - Francuska — Spanjolska - Tunis - Malta
MSC Splendida, 3.4., polazak iz Genove, B dana,
vanjska kahina, 0d 4.950 kn + lugke pristojbe

Transfer iz Zagreba i Rijeke

UMAG - 1. SVIBAN]

30.4.-2.5., hotel Sol Garden Istra****,

2 polupansiona, 695 kn

PARIZ - 1. SVIBAN)

29.4,, 4 dana zrakoplovom, od 3.590 kn

+ pristgjbe zracnih luka 900 kn

ISTANBUL

3.6., 4 dana zrakoplovom, od 3.290 kn

+ pristojbe zracnih luka 610 kn

KUBA — BISER KARIPSKOG MORA

garantirani polazak
29.4.,9dana, od 8.790 kn
+ pristcjbe zracnih luka 2.440 kn
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